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Datos
1. Precio medio del eléctrico de ocasión.
2. Evolución oferta eléctricos segunda mano.
3. Demanda de esta tipología de vehículos.
4. Ventas eléctricos de ocasión.
5. Los eléctricos más vendidos.

1.



Datos

Precio medio de oferta 
del coche eléctrico de 
ocasión

1.1
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El precio medio del eléctrico de ocasión 
se sitúa en los 31.661 €
El precio medio de oferta cierra el primer semestre del año con una subida más del 
6%. Tercera subida del año tras 15 meses de descensos continuados.
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El precio sube en la mayoría de CCAA. Extremadura y 
Madrid, registran el incremento es más acusado
La Rioja, la región donde comprar un eléctrico de ocasión es más económico.

Precio medio a cierre primer semestre % Interanual



Datos

Evolución oferta y 
demanda de eléctricos 
de segunda mano

1.2
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La cuota más representativa es la que 
corresponde a eléctricos con entre 1 y 3 años 

de antigüedad

8

La oferta de eléctricos de ocasión sube mes a mes. 
Ha cerrado el primer semestre del año con un 
aumento interanual del 9,5%

2025: 9,5%
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 % Interanual 
a nivel nacional  

La demanda de eléctricos de ocasión sigue 
subiendo y lo hace a doble dígito.
Los primeros seis meses del año muestran incrementos de demanda de esta tipología de 
vehículos siendo los meses posteriores al inicio del conflicto de Irán los más destacados.
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 % Interanual 
por CCAA

Solo Baleares, Cantabria y La Rioja 
muestran descenso en la demanda
Extremadura, Asturias y Aragón, las CCAA en las que más aumenta la 
intención de compra de un eléctrico a cierre primer semestre



Datos

Ventas vehículos 
eléctricos de ocasión a 
cierre de semestre

1.3
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Unidades vendidas % interanual

Las ventas de eléctricos de ocasión aumentan un 
45% respecto al mismo periodo del año anterior

Mientras los motores de 
combustión tradicional marcan 
signo negativo, los modelos con 
enchufe crecen a doble dígito.

1er Semestre 
2026

1er Semestre 
2025

1er Semestre 
2024

20.000

15.000

10.000

5.000

0



13

Los eléctricos seminuevos copan las ventas y la 
cuota de mercado esta primera mitad de 2026



Datos

Los vehículos 
eléctricos de ocasión 
más vendidos

1.4
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Ranking de ventas eléctricos de ocasión
Tesla lidera, con el Model 3, las ventas a cierre del primer semestre y 
copa más del 7% del mercado de ocasión de eléctricos puros.
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Movilidad sostenible y 
tendencias de compra 
de un vehículo eléctrico

1. Realidad del propietario de un eléctrico.
2. Preferencia entre motorizaciones sostenibles.
3. Intención de compra de un eléctrico.
4. El papel de las ayudas en la compra.

2.



17

Contexto del estudio
+2.700 usuarios han hablado: Datos exclusivos de coches.net

Entender las tendencias de compra de vehículos y la movilidad en España. Un 
estudio que pone de relieve un mercado en transformación, donde conviven 
diferentes tecnologías y nuevas formas de uso del vehículo. 

OBJETIVO

2.709 entrevistas a usuarios de coches.net. Trabajo de campo realizado del 8 
al 20 de abril de 2026 mediante cuestionario online con duración media de la 
encuesta de 18 minutos.

MUESTRA Y CAMPO
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Radiografía de la muestra 

Edad Media: 47,9 años
Un perfil maduro, con estabilidad financiera y 
necesidades de movilidad familiar definidas.

Situación Laboral
Predominio absoluto de empleados por cuenta 
ajena con movilidad diaria recurrente.

Movilidad Diaria
El 91% utiliza vehículo propio de forma habitual 
para sus desplazamientos.

-1pp

+ respecto al año anteriorComparativa anual 2025: – respecto al año anterior



Estudio anual 
coches.net

Realidad del 
propietario de un 
eléctrico

2.1
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Electrificación: Satisfacción vs Infraestructura
Realidad actual del propietario de un eléctrico

FIDELIDAD ELÉCTRICA CARGA DOMÉSTICA

El 98% de los usuarios actuales 
de VE volverían a comprar un 
vehículo eléctrico.

El 82% dispone de cargador en 
su domicilio, facilitando la 
adopción temprana.

La transición avanza apoyada en la carga privada, mientras la 
infraestructura pública sigue siendo el gran freno.

BARRERA PÚBLICA

El 70% considera que los puntos 
de recarga pública en su 
ciudad son insuficientes.

PARQUE ACTUAL USUARIOS 3% +1 pp

+11 pp



Estudio anual 
coches.net

Preferencia entre 
motorizaciones 
sostenibles

2.2
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Preferencias respecto a vehículos de nuevas 
tecnologías
MOVILIDAD SOSTENIBLE Y SU INTENCIÓN DE COMPRA

El motor 100% eléctrico registra el mayor crecimiento respecto a 2025, reflejando una maduración 
progresiva del mercado 

Insight:

65%Híbrido convencional

53%Híbrido enchufable / Autonomía extendida

34%De gas

32%100% eléctrico

Sí
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Los que no se fijan en el híbrido, lo hacen por 
falta de interés en la movilidad eléctrica
BARRERAS A LA MOVILIDAD SOSTENIBLE

35%
Sí

No

¿Por qué no comprarías un híbrido convencional? ¿Por qué no comprarías un híbrido enchufable?

47%
Sí

No

No me interesa la movilidad eléctrica No me interesa la movilidad eléctrica

Dudas coste de mantenimiento y vida útil de la batería Falta de infraestructura de carga en mi zona
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68%

Sí

No

¿Por qué no comprarías un 100% eléctrico? ¿Por qué no comprarías un coche de gas?

66%

Sí

No

Falta de infraestructura de carga en mi zona Falta de infraestructura de carga en mi zona

Autonomía insuficiente para mis necesidades

Entre los eléctricos y de gas el principal freno 
a la compra es la infraestructura
BARRERAS A LA MOVILIDAD SOSTENIBLE

La batería sigue generando incertidumbre. El coste de mantenimiento y la vida útil de la batería continúan siendo una preocupación

Dudas sobre el coste de mantenimiento



Estudio anual 
coches.net

Intención de compra 
de un eléctrico

2.3
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Coche eléctrico: El 58% de los compradores aún prioriza 
el nuevo sobre el VO
MOVILIDAD SOSTENIBLE Y SU INTENCIÓN DE COMPRA

El mercado de ocasión eléctrico deja de ser un nicho para convertirse en 
una alternativa real. Impulsado por la búsqueda de precios más 
competitivos en esta tipología de vehículo y la llegada de las primeras 
unidades de renting al mercado de VO.

58%

"Casi 6 de cada 10 
compradores se decantan por 

la compra de un eléctrico 
nuevo."

INTERÉS VN

Se plantean un Vehículo Nuevo

Se plantean un Vehículo de Ocasión

58%

42%58%

42%
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* Cifras medias declaradas por los usuarios.

Presupuesto Medio Previsto Eléctrico Nuevo (VN) Eléctrico de Ocasión (VO)

19.696 €* 27.565€* 20.415€*

Eléctrico Nuevo (VN) Eléctrico de Ocasión (VO)

41.983 € 30.588 €

Precio medio del eléctrico en

7.000 € de diferencia entre el presupuesto para la 
compra de un eléctrico nuevo o de ocasión
PRESUPUESTO DE COMPRA ELÉCTRICO
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El comprador acepta pagar un sobrecoste 
de 2.500 € por la electrificación
PRESUPUESTO DE COMPRA ELÉCTRICO

¿Cuánto más está dispuesto a pagar el comprador por un vehículo eléctrico?

ELÉCTRICO NUEVO ELÉCTRICO DE OCASIÓN

2.638€ 2.353€ 2.296€2.864€
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¿Qué frena la compra eléctrica?
PRESUPUESTO DE COMPRA ELÉCTRICO

VEHÍCULO NUEVO VEHÍCULO VO

El elevado precio es el principal motivo de rechazo (71%) 
seguido de la autonomía insuficiente (15%) y la falta de 
infraestructura de carga en la zona (11%)

El precio pasa a un segundo plano (13%). Preocupa la 
autonomía (23%), la escasa variedad de oferta (18%) y la 
confianza en esta tecnología (16%).

La falta de infraestructura de carga es un freno constante y transversal (~10%) para ambos perfiles.

Barrera Económica Barrera Confianza
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Preferencias del comprador del eléctrico de ocasión
PRESUPUESTO DE COMPRA ELÉCTRICO

VEHÍCULO VO

Autonomía у Mantenimiento

60% confía la compra a un vendedor profesional.

55% realizaría el mantenimiento en el taller de la marca.

49% exige una autonomía mínima de 400-600 km.

76% realizaría el mantenimiento 
en el taller de la marca.

VEHÍCULO NUEVO

Autonomía у Mantenimiento
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No apostaría por el eléctrico
A pesar de la paridad de costes, la mayoría mantiene 
su preferencia por la combustión. Las barreras 
psicológicas y de infraestructura pesan más que el 
precio.

62%

Apostaría por el eléctrico
Existe una base sólida y creciente de adeptos que 
elegiría la tecnología eléctrica si el factor precio 
dejara de ser un obstáculo.

38%
38%

-6 pp 

Daría el salto al 
eléctrico

+6pp

Elección a igualdad de precio: ¿eléctrico o combustión?
MOVILIDAD SOSTENIBLE Y SU INTENCIÓN DE COMPRA
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Más de la mitad consideraría un eléctrico influenciado 
por las restricciones de circulación
MOVILIDAD SOSTENIBLE Y SU INTENCIÓN DE COMPRA

Las Zonas de Bajas Emisiones no son solo 
una norma, son un empujón para la 
consideración de la compra de un eléctrico. 
Casi 6 de cada 10 lo citan con un factor 
importante de su elección.

Insight:

Sí, sería un 
factor clave 16%

42%

42%
No influiría en 
su decisión

Sí, pero no es 
determinante

-2 pp

58%



Estudio anual 
coches.net

El papel de las ayudas 
en la compra

2.4
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51%

Sí influiría en mi compra

La mitad de los futuros compradores declaran 
que una posible ayuda del Gobierno influiría 
directamente en su decisión de compra.

-5 pp

+7 pp

Sin embargo, persiste un déficit informativo 
relevante: el 22% de la muestra ignora si existen 
planes de incentivos.

No influiría

Desconozco si existen ayudas

27%

22% -2 pp

Influencia de las ayudas del gobierno en la compra de un vehículo
AYUDAS EN LA COMPRA
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Gracias.
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